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Tema para curso aberto e in company

Técnicas de Vendas e Motivacao para a area de Negdcios

Conteudo Programatico:
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O Mundo de Hoje em Ambiente de Mudancas

R/
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O Perfil de Competéncias
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%

Desenvolvendo a Percepgao: Saber ouvir e saber falar
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%

Marketing Pessoal - Vocé é o Produto
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A Venda Consultiva e o Ganha-Ganha
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%

O Estabelecimento de metas
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Os Principios do Marketing e a Pré-Venda
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%

Paradigmas: crencas limitadoras e possibilitadoras

.0

% Levantamento de Necessidades, Objecdes e Apresentagao das

Solugoes

.0

Trabalhando o Conceito de Valor

L)

X3
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O Fechamento e o Pds-Venda

Carga-horaria sugerida: 8 ou 16 horas

www.kairallatreinamento.com.br



